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De mi mayor consideración: 

En nombre de CMS tengo el agrado de invitar a su empresa a participar como 

Sponsor del 2° Congreso Nacional de Financiación de Consumo y Medios de 

Pago | Argentina 2008, el más importante evento para la industria crediticia a nivel 

regional. 

El presente documento le proporcionará un detalle de los eventos que hemos 

diseñado, para que su empresa se beneficie participando como Sponsor de los más 

importantes escenarios de la industria latina del crédito en condiciones únicas. 

Los eventos de CMS son reconocidos como las reuniones de capacitación, 

interacción y negocios más relevantes del calendario en la industria del crédito en 

América. Aquí se definen los mejores negocios y alianzas, y usted puede ser el 

protagonista principal. 

Confiamos en que esta propuesta sea una herramienta diferencial en su 

estrategia de consolidación y crecimiento en Argentina y quedamos a su disposición 

para brindarle información sobre todos los mercados de su interés en la región. 

Usted cuenta con CMS como aliado estratégico en el desarrollo de sus 

negocios. 

Su contacto significará transformar la información de esta propuesta en 

oportunidades. 

Un muy cordial saludo.  

 
 

 
Pablo Andrés Salamone, MCE 

Presidente 
CMS  | Credit Management Solutions 
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Hoy más que nunca buscamos expandir nuestros negocios. Para hacerlo necesitamos 

ir más allá de las fronteras, sean éstas geográficas, tecnológicas o sociodemográficas. 

 

Este evento está diseñado especialmente para que los miembros de diferentes 

negocios interactúen y actualicen sus conocimientos con las últimas novedades y 

tendencias nacionales e internacionales. 

 

La actualización y la interacción son variables esenciales para el crecimiento 

profesional y resultan críticas para el éxito de cualquier negocio, en todo tiempo y 

lugar.
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PUNTO DE ENCUENTRO PARA EL MERCADO DE CONSUMO, SERVICIOS 
FINANCIEROS Y MEDIOS DE PAGO 
 
Este evento será el punto de encuentro que permitirá a empresas y ejecutivos de los 
diferentes segmentos del mercado de consumo, los servicios financieros y actividades 
afines ponerse en contacto en un ámbito propicio para actualizar sus conocimientos, 
desarrollar sus vínculos profesionales y comerciales y generar nuevos negocios.  
 
 
 
FORO RELEVANTE PARA LA DISCUSIÓN 
 
Cuando nuestras actividades del día a día nos sumergen en la inercia de lo conocido, la 
exposición de casos exitosos, la información sobre las nuevas tendencias y las 
novedades de negocios, constituyen la conjunción ideal para el análisis y la discusión de 
nuevas oportunidades. Es el espacio para adquirir y compartir conocimiento que se 
traduzca en una contribución significativa para el desarrollo del  mercado. 
 
 
 
PROMOCIÓN DE NETWORKING DE NEGOCIOS 
 
La presencia de los principales ejecutivos del sistema financiero, el mercado de consumo 
masivo, los retailers, los servicios, los medios de pago, las administradoras y las 
procesadoras de tarjetas, los seguros y las empresas líderes en las nuevas tecnologías, 
genera a lo largo de esta jornada una oportunidad única de conocer y darse a conocer. 
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PÚBLICO 
 

Nuestros clientes son LÍDERES Y DECISORES. 

Representan a empresas que por su trayectoria y prestigio sirven de modelo al 

mercado sobre sus prácticas y sistemas de trabajo. 

 

En este evento no podrán faltar empresarios y ejecutivos de empresas que mantengan 

vínculos con carteras de consumidores, tales como: Bancos Comerciales, Instituciones de 

Crédito, Sociedades Financieras de Objeto Limitado (SOFOLES), Sociedades Financieras de 

Objeto Múltiple (SOFOMES), Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito, Tiendas 

Departamentales, Tiendas de Autoservicio, Emisores de Tarjetas de Crédito y Débito, 

Agencias de Cobranzas, Empresas de Logística y Distribución, Empresas de Telefonía Celular 

y Fija, Aseguradoras, entre otras. 

 

Como así también empresarios y ejecutivos de distintos sectores tecnológicos, de 

procesamiento, call centers, agencias de publicidad, servicios de consultoría, empresas de 

software, fabricantes de equipamientos de procesamiento y captura de transacciones, 

sociedades de información crediticia y demás proveedores con foco en el negocio de servicio 

financiero al consumidor. 

 
Perfil de asistentes a nuestros eventos: 
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- ¿Quiénes son los consumidores? ¿Dónde están?  
   ¿Qué buscan? ¿Cómo llegar a ellos? 
   En el conocimiento del perfil del consumidor, sus preferencias y tendencias de consumo se     
   encuentran las claves para atender sus necesidades y expectativas. 
 
- Estrategias comerciales para la venta de servicios financieros masivos destinados a los   
   diferentes segmentos socioeconómicos. 
   Comprendiendo la valoración de las marcas y de los productos financieros destinados a los     
   distintos estratos socioeconómicos se hallan las recetas para la captación y retención de    
   clientes. Estrategias comerciales para consumidores afianzados, exigentes y evolucionados en  
   sus requerimientos de crédito. 
 
- ¿Qué piensa el consumidor de los Bancos, las Financieras y los Retailers? 
   Conociendo  la opinión de los representantes de los distintos segmentos socioeconómicos    
   sobre los servicios financieros, el crédito al consumo y los diferentes jugadores del mercado de  
   consumo masivo. 
 
- Valoración de los diversos medios de pago por segmento. 
 
- Nuevas técnicas y modos de transporte de los flujos de medios de pago  
  Tendencias europeas y latinoamericanas. 
 
- Seguros de última generación compra protegida con tarjetas de crédito, robo de    
   carteras, garantías extendidas. 
 
- Alianzas entre los principales actores del sistema financiero y los brokers de seguros 
 
- Micro créditos e ingreso de informales al mercado de crédito. 
 
- Nuevas herramientas de financiación. 
   Hay opciones para la obtención de fondeo más allá de los fideicomisos? ¿Cuál es la próxima   
   etapa? 
 
- Tecnología móvil:  
   El futuro  para la resolución de los procesos de operaciones transaccionales. 
 
- Experiencias internacionales: 
   La evolución de las tarjetas Private Label en Latinoamérica. Presentación de Alianzas exitosas. 
 
- Tendencias: ¿Termina la oferta de cuotas sin interés en Argentina? 
 
- La evolución de las tarjetas regionales: Cada vez con mayor presencia de mercado local e     
   Internacional. 
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CONFERENCIAS PLENARIAS 
 
Participarán personalidades relevantes de la economía, el retail, las finanzas, la 
tecnología y del marketing, escogidos entre nombres reconocidos de toda 
Latinoamérica. 
 

 

CONFERENCIAS SIMULTÁNEAS 
 
Se realizarán diversas conferencias simultáneas que abarcarán temas de diversos 
aspectos esenciales del negocio, dando la posibilidad a los asistentes de incorporarse 
en aquellas que sean claves para su empresa y función. 
 
 
 
EXPOSICIÓN COMERCIAL 
 
Dentro del Congreso se realizará una EXPO donde las diversas entidades 
colaboradoras podrán exponer sus actividades, progresos empresariales, fortalecer 
su imagen corporativa y presentar nuevos productos o servicios. 
 
 
 
ACTIVIDADES SOCIALES Y TURÍSTICAS 
 
Buenos Aires es una sede ideal para la realización de esta actividad, brindando a sus 
asistentes la posibilidad de conjugar negocios con la posibilidad de descubrir la 
historia y la magia de una ciudad sin igual. Los asistentes podrán combinar con 
actividades extracongreso que les permitirán conocer los mejores destinos turísticos. 
 
 
 
 
 


